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Comité Permanent Inter-
Etats de Lutte Contre la 
Sécheresse dans le Sahel  

2ème Conférence Régionale 2005 
sur la Situation Agricole  

et Alimentaire et les 
Opportunités d’Echanges  

dans le Sahel et  
en Afrique de l’Ouest 

 

MISTOWA 
Renforcement des Réseaux Régionaux 

de Systèmes d’Informations de 
Marchés Agricoles et de Commerçants 

en Afrique de l’Ouest 
 

         

OFFRE DE VENTE  
…..…………………………………………………………………………………………….......…….. 

 

1 - Date de l’offre  

Description de l’offre 
 

2 - Produit  

3 - Qualité (race)  

4 - Quantité offerte  

5 - Conditionnement proposé  

6 - Termes de la vente  

7 - Prix indicatifs / fermes  

8 - Durée de validité de l’offre  

9 – Conditions de paiement  

10 - Souhaitez-vous que votre offre soit également publiée sur le portail commercial 

www.wa-agritrade.net ?                □ oui   □ non   

Contacts 

Société / Association  

Ville / Pays  

Personne contact  

Fonction  

Teléphone / mobile  

Adresse e-mail  
 

CILSS :  www.cilssnet.org - email: cilss@cilss.bf              MISTOWA : www.mistowa.org - email : info@mistowa.org 
03 BP 7049 Ouagadougou 03 BURKINA FASO. Tél +226 37 41 25 / 26.  Fax +226 37 41 32          P.O. Box 1630 Accra GHANA. Tel +233 20 780 830. Fax +233 20 780 829 

http://www.wa-agritrade.net/


Si besoin, détaillez ici les conditions de votre offre : nature des produits concernés; conditionnement 
ou qualité ; périodicité de la transaction ; frais d’approche ; services supplémentaires possibles (par 
ex transport, manutention, …) etc 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Quelques indications pour remplir ces fiches d’offre. 

8 - Produit Utilisez autant que possible les noms couramment utilisés pour ce 
produit (évitez les dénominations locales). 

9 - Qualité (race) 

S’il s’agit de produits végétaux, précisez ici la variété, le calibre, ou le 
taux d’humidité. 
S’il s’agit d’animaux, précisez ici la race, la conformation ou le poids vif 
moyen par tête. 

10 - Quantité offerte Exprimez autant que possible les quantités offertes en unités standard 
(kg ou tonnes, litres, ou têtes) 

11 - Conditionnement proposé Précisez ici le type de conditionnement proposé : en vrac, en sacs de x 
kg, en filets de x kg, etc  

12 - Termes de la vente 
Précisez ici si vous offrez votre produit au départ de votre magasin, en 
position FOB ou CAF (précisez le lieu), si le chargement et le transport 
sont offerts ou non, etc. 

13 - Prix indicatifs / fermes 
Précisez ici les prix pour votre offre. Ces prix peuvent être fermes, ou 
indicatifs pour négociation. Ces informations sont souhaitables mais pas 
obligatoires. 

14 - Durée de validité de l’offre Précisez autant que possible la durée de validité de votre offre. 

15 – Conditions de paiement Précisez ici les conditions de paiement souhaitées : à la livraison, à 
terme - par virement, par lettre de crédit, etc. 

Remplissez autant de fiches d’offre que vous avez de produits à proposer. 

Ces offres seront affichées sur le tableau « opportunités d’affaires» pendant la durée de la Conférence.  

Vous avez également la possibilité de faire circuler votre offre sur Internet sur la plateforme commerciale 
www.wa-agritrade.net (section «offres»). 
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